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Ich biete Ihnen gerne meine internationale 
Vertriebserfahrung an!

Internationale Vertriebserfahrung 2002-2015

2013-2015 Sales & Business Development Manager Europe
PVF Vertriebs GmbH | Filtration components | Munich Area | Germany

2008-2013 International Sales Manager
Gmöhling Transportgeräte GmbH | Aluminium Containers | Nuremberg Area | Germany

2007-2008 Education Sales Representative
Oracle EMEA | Software | Dublin Area | Ireland

2003-2007 International Marketing and Sales
Foreign Markets | International Sales Services | Munich Area | Germany

2002-2003 Technical Sales Assistant
Robert Bosch S.L. | Automotive | Madrid Area | Spain

Alexander Fischer

Sprachkenntnisse

Deutsch
Muttersprache, Level C2

Englisch
verhandlungssicher, Level C1/C2

Französisch
verhandlungssicher, Level C1

Spanisch
fließend, Level B2

Italienisch
konversationssicher, Level B1

Russisch
Grundwissen, Level A1

Internationale Ausbildung 1997-2002

2002 Diploma de Español como Lengua Extranjera
Centro de Lenguas Modernas | Granada Area | Spain

2001 Staatlich geprüfter internationaler Wirtschaftsfachmann
Bayrische Akademie für Aussenwirtschaft | Munich Area | Germany

2000 Praktikum Marketing and Sales
Lufthansa Cargo | Paris Area | France

1999 Diplôme d‘Études en Langue Française
Collège International de Cannes | Cannes Area | France

1997 Kaufmann im Groß- und Außenhandel
i-center Elektrogroßhandel | Munich Area | Germany

Mehrsprachigkeit und International Business Development ziehen sich genauso durch meinen Lebenslauf wie 
die ständige Suche nach wirklich(!) hilfreichen IT-Lösungen für die tägliche internationale Vertriebsarbeit.

Aufbau und Optimierung von Vertriebsorganisationen auf internationalem Parkett ist daher meine 
Kernkompetenz.

Strukturiertes Vorgehen kombiniert mit einer "mittelständischen" Herangehensweise bei der Umsetzung 
bringe ich als Qualität mit, die sowohl Großfirmen als auch mittelständischen Unternehmen einen Mehrwert 
bringt.

Ich unterstütze Unternehmen im B2B Bereich bei der internationalen Geschäftsentwicklung und dabei, die 
entsprechenden organisatorischen und personellen Strukturen zu schaffen und strategisch sinnvoll zu steuern.

Die zentrale Frage lautet hierbei immer "Macht Ihr Vertrieb wirklich Vertrieb?"
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Sie können mich jederzeit erreichen

Sales Readiness Consulting

Alexander Fischer

Puslweg 7

83624 Otterfing

Germany

T: +49-8024-47082-66

F: +49-8024-47082-67

M: +49-177-2891259

E: a.fischer@sales-readiness.de

Website: http://www.auslandskunden.de

Website: http://www.sales-readiness.de

Xing: http://xing.alexander-fischer.net

LinkedIn: http://linkedin.alexander.fischer.net


